CONCLUSOES E PERSPECTIVAS
FUTURAS

O desenvolvimento das técnicas ndo invasivas para mapeamento cerebral, a partir
dos anos 1980, passou a permitir as neurociéncias o estudo da cogni¢ao e emogao
humanas, e a investigagdo da dindmica cerebral durante o processo de tomada de
decisdo. Para isso, neurocientistas passam a colaborar com profissionais de outras
areas da atividade humana no desenvolvimento de novos modelos tedricos e estudos
experimentais, cujo objetivo principal ¢ o de melhor entender o funcionamento do
cérebro humano nas decisdes individuais e coletivas, diarias, periddicas ou eventuais.
O resultado dessa intensa atividade multidisciplinar é o nascimento de novas areas de
investigacao cientifica, a Neuroeconomia, e as suas correlatas Neuromarketing, Neu-
roética, Neurociéncias e Leis.!

Embora as técnicas de Tomografia Computadorizada, Ressonancia Magnética e
Ressonancia Magnética Funcional tenham sido introduzidas no estudo da cognigao
humana a partir da década de 1980, apenas no inicio deste século®* é que comecam
a surgir os primeiros trabalhos nas dreas chamadas posteriormente de Neurociéncias
da Afetividade e Neuroeconomia.

Em 2009, publicou-se o livro Neuroeconomics: Decision making and the brain,’
que ¢é definido como uma colegio de trabalhos nessa linha de pesquisa por lideres em
ambos os lados da fronteira entre as neurociéncias e a economia. Nesse livro, predo-
minam os trabalhos experimentais, e nenhum modelo teérico compreensivo do pro-
cesso de tomada de decisdo é apresentado e discutido. Em contraste, o presente livro
foca sua ateng¢ao na introdugdo de um modelo tedrico do processo de tomada de de-
cisdo (veja Capitulos 1, 4, 5 e 6), que comegou a ser discutido e desenvolvido a partir
de 2004 e primeiramente publicado por Rocha et al.'! em 2010, e na aplicagdo desse
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